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Mate pro prodejce nahidku sestav PC, kterou by uspokojili poptavku

spojenou s nastupem Zaki do Skol?

Radek Netopilik, 100Mega
Distribution, Product Manager
HAL 3000: Od konce prazdnin
budeme mit v nabidce specidlni
sestavu urCenou pro studenty,
kterd splni jejich potfeby. Bude
podpofena projektem Back to
school.

Josef Chvala, Acer Czech Republic, Sales
Specialist: Spoleénost Acer ma pomérné
girokou nabidku poéitact pro tuto skupi-
nu zdkazniku. Jde o domdci stolni pocitace
a notebooky dobfe zndmé pod ndzvem Acer
Aspire. V soucasné dobé pfipravujeme dalsi
roziiteni nabidky o produkty pro ndrocnéj-
§i zdkazniky.

Martin Wanke, AT Computers, marketin-
govy reditel: Produkty pro
obdobi spojené s ndstupem
zakt do skol vidy detailné
piipravujeme. Jak jejich vy-
bér, tak specidlni sady a ce-
nové hladiny. I marketingova
komunikace je ve zcela ji-
nych intencich - nechte se
prekvapit.

Radim Zavadil, BGS Levi Czech, marke-
ting: Nasi odpovédi na poptavku po PC pro
zaky a studenty je po¢ita¢ Lynx Virtudlni po-
kojicek 4. Koncem srpna jsme zahdjili prodej
jiz &tvrtého ro¢niku bestselleru, kterého se
v lofiském roce prodaly tisice kust. Virtudlni
pokojicek 4 je bundle pocitace a periferii.
Kazdy rok je peclivé pfipravovan v tésné
spolupréci s pfednimi vyrobei PC komponent
a je doplnén o nejzddanéjsi periferie.

Jan Vrchota, eD' system Czech, vedouci
projektu E LINK a Gigamax: V celorocni
nabidce eD system Czech mysli i na tuto ci-
lovou skupinu zdkazniki. V okamziku, kdy
tato potfeba nabyva na naléhavosti, pficha-
zime s nabidkou akénich modelt znacek
E LINK i Gigamax, které tuto potfebu do-
kdzou uspokojit.

Marek Némec, Fujitsu Siemens

Computers, PR Manager T
pro CR a SR:
Méame PC se-
stavy vhodné
pro zaky a stu-
denty, nase na-
bidka zajima-
vych sestav se
viak neomezu-
je pouze na toto obdobi,
celoro¢né lze v nasi na-
bidce najit vyjimecné mul-
timedidlni i profesiondlni
pocitace. V soutasné dobé

napfiklad probihd u distributort akce na
potitace Scaleo fady E a P za velmi vyhod-
nych podminek.

Petr Tresl, PSG HP, marketingovy mana-
zer: Pro uspokojeni kaZzdorocni poptavky
spojené s ndstupem zdku do kol doporucu-
jeme nagim HP Preferred partnerum i ostat-
nim prodejeiim vypo&etni techniky sledovat
nabidku ,pocitacti na pfdni* dostupnou na
strankdch autorizovanych distributort nebo
pfimo na www.hp.cz/topconfig.

Jan Solai, Lenovo, Marketing Manager:
Akce spojené s ndastupem zak
do $kol zatim nejsou v Lenovu
definovany s dostatecnym ca-
sovym predstihem. Obchodnici
viak méli zdkazniky spiSe pTe-
svédcit, ze vyhodnéjsi je potidit
novou techniky o prazdnindch,
aby studenti (uZzivatelé) meéli
dostatek casu na sezndmeni se s veskerou
vybavou a pfipadnou dalsf instalaci a konfi-
guracf vybaveni, at jiz dodaného s hardwarem
¢i pozdéji dokoupeného. Vysledkem je totiz
nakonec vy$si spokojenost zakaznika.

Tomds Neuberg, Mironet, Marketing
Manager: Pfipravili jsme dva modely se
snizenou cenou do akce k ndstupu zdku
a studenttt do Skoly, pfesto ocekdvdame, Ze
zdjem bude spiSe o sestavy na miru.

Martina Simon, SWS, Unit Manager: Pro
zdakazniky mdme pTiprave-
ny tfi sestavy, které se lisi
trovni vybavy a samozfejmé
cenou. Ke kazdému pocitaci
nabizime za zvyhodnéné ceny
také LCD monitory a tiskar-
ny. Tfesnickou na dortu je
pak anglicky studijni slov-
nik od firmy Lingea, ktery dostane zdkaz-
nik zdarma.
Jifi Kapounek, T. S. Bohemia, Product
Manager pocitaci Barbone: Nabizime
standardné dvé fady pocita-
¢t — Barbone a PCL.
K néstupu studentt do
gkol plénujeme akce ve
spojeni s vyrobci hard-
I waru, ktefi je podpo-
i a bude tak mozné
pocitace zakoupit za
zvyhodnéné ceny, pTi-
padné ziskat néjaky
bonus navic.

Leo$ Kalandra

Horky podzim
dodavatelu
PC do skol

Ceka nas pfi prodeji PC opét horky podzim? Pr
deje PC ,back-to-school v uplynulych letech |
tomu nasvédéovaly. V mnoha rodinach se pra
v dobé, kdy tento élanek vychazi, fesi otazk
jak svym ditkam zpfijemnit a usnadnit Skol
dochézku. V mnoha pripadech proto padne ro
hodnuti o koupi poéitace, ktery se ruku v ru
s rozvojem internetu stal nepostradatelnt
Skolni pomiickou.

Odevzddvat na pocitaci vy-
pracované laboratorni prace,
eseje a protokoly, stejné jako
ziskdvat pro né na internetu
informace se stalo béznym
a Casto i Skolami vyZzadova-
nym standardem. Pojdme se
podivat, jaké ma reseller moz-
nosti volby a co muze svému
zakaznikovi v obdobi ,back-
-to-school” neboli pfi ndvratu
do $kol nabidnout.

Zné druhé poloviny roku
Konec srpna a z4fi jsou vedle védnoc p
resellery tradi¢nim akcelerdtorem ristu c
chodit s potitaci. Podle neddvno zvefejr
né zprdavy spolecnosti IDC o prodejich 1
v zemich zdpadni Evropy, byl 16procent
ndrast prodeja ve téetim ctvrtleti 2005 v |
rovnédni s rokem pfededlym zapficinén p
vé rustem poptdvky po pocitacich v obdc
sback-to-school”. Bude se tento trend of
kovat i letos? Tuto otdzku si kladou vsich
nadnarodni i regiondlni vyrobci PC.
Spolectnosti Gartner zaznamenala na &
kém trhu v prvnim étvrtleti 2006 meziro¢
rist prodeji PC ve vysi 9,6 procenta. Ten
riist vyrazné ovliviiuje dynamika prode
notebook s meziroénim ristem o 33,5 p
centa, a naopak negativné ovliviiuje proc
desktop PC s poklesem -1,6 procenta. Ces
trh si naddle zachovédva kladnou dynami
rastu; dochdzi na ném vSak k vyraznér
posunu k mobilni vypocetni technice.

Odpovézte si

Jaké jsou zdkladni atributy dspéchu
sellera v obdobi back-to-school? Jedni
z nich je schopnost porozumét nakupnir
chovéni zdkaznika a jeho motivaci, kte
ho do prodejny pravé v tomto obdobi p
vedla.
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