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Richard Voigts, Petr Pavlicek

Distributori rostli rychleji nez trh

(Pokracovdni ze str. 1)

Piedpoklady a vlivné faktory

Vgichni, koho lze povazovat za guru v odha-
dech, tj. distributofi a analytické spoleénosti
(IDC, Gartner), odhadovali, Ze prim v prodeji
budou hrit notebooky, multifunkéni produkty
(tiskdrna/skener/fax) a LCD monitory.

Rada distributorii a vyrobei se také tésila na
naplnéni zdkona o registraénich pokladnich,
ktery znamenal potencidlni vytéznost trhu az
t¥i miliardy korun. Mezi odhadnutelné faktory,
které bylo tfeba vzit v Gvahu, patfil uz autor-
sky zakon a poplatky za nékteré komodity
(nosice, tiskdrny, kopirky apod.), nevyjasnénost
ohledné poplatki za elektroodpad (tj. komu
a kolik - Rema System x Asekol)]. Problém
s elektroodpadem je pro distributory spise ad-
ministrativni - platit se bude, nekonzistentni
postup ministerstva Zivotniho prostfedi zna-
menal pro distributory mnoho préice navic.

Mezi neodhadnutelné faktory vyvoje trhu
pak bezpochyby patfi vyvoj kurzu koruny
proti dolaru a euru (viz samostatna tabulka),
jenz se bezpochyby promita do celkového
vysledku, at uz piimo, nebo nepiimo - sni-
zovdni ceny dolaru znamend snazsi dovoz,
ale také zkresluje vysledek celkového obratu
v distribuci — bud' znamend, Ze pfi konstant-
nim kurzu by se prodalo vice, nebo by mohl
u cenové velmi citlivych komodit znamenat
niZii pocet prodanych kusi.

Dalsim odhadnutelnym faktorem, ktery
mé vliv pfedevéim na projektové zakazky do

statnich instituci, je politicka situace, jez
mé nepiimou Gméru. PFi jeji stabilité se do
statniho sektoru prodd vice, pfi nestabilité
méné. Na toto téma se ostatné shodli jak dis-
tributofi s pfidanou hodnotou, tak prodejci,
ktefi do statnich instituci na projektové bazi
dodévaji.

Pozitivnim faktorem je bezpochyby prilivzahra-
ni¢nich investic, pfimych i nepfimych, které jsou
motorem poptivky po IT technologiich.

Rist cen pohonnych hmot pak vedl k mir-
nému zvyseni ndkladii na dopravu. Néktefi
dopravci dokonce zkrachovali kvili tomu, Ze
cenu nepfizptisobili ndkladim a nepromitli
je do ceny. Mytus ,dopravy zadarmo® se tedy
asi brzy rozplyne.

Co se ty¢e dopravy zbozi, pak podle vyja-
dfeni vétSiny prodejci se konec roku nevy-
mykal pfedchozim letim a nevykdzal vyraz-
ny vykyv.

Dal3im, velmi ovliviiujicim faktorem pro
nds IT trh, byla avizovanad konsolidace dis-
tribuce produkti HP v celém regionu, tedy
nejen Ceské republiky, ale spojené i Sloven-
ska a Polska. Jeji posunuti bezpochyby mélo
zneklidfiujici charakter, ktery by se mohl
promitnout i neéitelného chovini nékterych
distributor.

Jak se tedy prodavalo

Zatimco v roce 2005 se prodalo PC a note-
bookti téméF 600 tisic a rist poctu prodanych
jednotek €inil zhruba 17 procent oproti roku
2004, v roce 2006 se jich u nds prodalo témér

tfi ¢tvrté milionu a rast poétu prodanycl
kust byl témét 25procentni.

Pocet prodanych stolnich pocitact a no
tebookli se vyrovnal diky étyfndsobném
tempu rustu prodeje notebookt oproti rist
prodeje stolnich PC.

Nejvice desktopti u nds prodal HP, ndsledc
vany firmou Dell, domdcimi znackami Lyn:
a Barbone, teprve za nimi se umistily spo
le¢nosti Acer a Fujitsu Siemens Computer
zbytek patfi AT Computers s jeho znackam
Autocont, Triline a Comfor.

V noteboocich si nejlépe vedl Acer dohidné
ny ve ctvrtém ctvrtleti Asusem; HP vykazuj
na tfetim misté stabilni pozici s ristem pie
20 procent a jeho model Pavilion mu otevir
dvefe k novym trhim domécich uzivateli. C
se tyce notebook, jejich cena prudce kle:
la, modely od renomovanych znacek (Ace:
Asus, HP, Fujitsu Siemens apod.) se obije
vily masové i v maloobchodnich Fetézcic!
a staly se souéasti mohutnych reklamnic
aktivit. Nakupni dealerskd cena klesla n
konci roku u nejlevnéjsich notebookti hht
boko pod hranici 15 tisic korun. Urgityn
piekvapenim je comeback nédboZenstvi Appl
Computer s téméf 200procentnim risten
znacka Lenovo se v prodeji stabilizoval
a vykdzala desetindsobné tempo rust oprof
minulému obdobi.

Prodej komoditnich serveri na platform
x86 sice do celkového poctu prodanych jec
notek piili§ nepfFispivd, jsou vsak na nicl
vy55i marze nez na PC a noteboocich, a navi

Co ovlivnilo vaSe vysledky?

Petr Slouka, eI}’ system Czech, reditel: Jed-
noznacné se potvrzuje trend vysokého rustu
prodeje notebooku, LCD monitora
a MFP (multifunkénich produktd).
Vyrazné jsme posilili svou pozici
na slovenském trhu a otevreli za-
stoupeni v Polsku. Oba tyto trhy
rostou rychleji nez polsky. Co se
ty¢e negativnich vliva, naptiklad
dva nasi partnefi negativnim zpii-
sobem ovliviiovali kvalitu naSich dodavek a si-
tuaci budeme muset dirazné fesit. Naopak,
podafilo se nam 1spésné nasadit novy infor-
macni systém, ktery ndm oteviel moznosti
k vytvofeni nového standardu prace se zakaz-
niky. Nyni uvedeme silné vylepSeny on-line
systém B2B pro obchodovani s dealery.

Stanislav Skalicka, SWS, obchodni redi-
tel: Ocekdavame sblizovani trhi - polského,
slovenského a ¢eského a mozny vstup firem
Ingram Micro nebo MediaMarkt.

Ondrej Pavlik, Tech Data Distribution, re-
ditel: Vétsina produktovych skupin se pro-
davala v souladu s celkovou situaci na trhu.
Nad prumérem rustu firmy se pohvbovaly
skupiny PC, softwaru, sifové prvky a kom-
ponenty. Osobné jsem proti celému konceptu
autorskych poplatki. ProtoZe my, Tech Data,
jako soucast dodavatelského fetézce dotéeného
zboZi tento poplatek pouze prendsime, zaplati
ho v koneéném souctu kazdy z nds spotiebi-
teli. Vadi mi ale a priori ob-
vinéni mé osoby, Ze si kupuji
vyjmenované produkty s cilem
nékoho okrdst. Déle povazuji
za nelepsici se oblast korupce
a jeji vnimani ceskym a slo-
venskvm obéanem jako jevu,
ktery je vlastné integrdlni sou-
casti naseho Zivota. V meziroénim srovndni se
nedafilo prodejum mobilnich telefoni, servert
a tiskdren. K tém drobnéjsim negativim pat-
i nevysvétlitelné ochlazeni poptavky po PC

v hlavni sezéné 2006. Spotiebni elektron
ku jsme zavedli do portfolia v iijnu a tent
pohyb je spravnym pro dalsi rozlozeni r
zika naSeho podnikdni. Chystime se tak
na zménu informacniho systému a plno
integraci nasi pobocky do prostiedi Tec!
Data Europe. Za nedilny faktor bych uved
lidi v Tech Data, jichZ si velmi vaZzim, a kte
i se velmi podileli na dspéchu celé firms
v fadé vykonnostnich parametru jsme ne;
lepsi evropskou poboékou Tech Data.

Martin Wanke, AT Computers, marke
tingovy reditel: Myslim, Ze zdkaznici jso
stdle citlivéjSi na sluzby, feseni e-business
a marketingovou podporu dis-
tributora. To se nam osvédcuje,
resellefi nase sluzby dobfe hod-
noti a diky tomu nage vysledky
rostou. Cena dopravy je otdzkou
kalkulaci pfepravet, zatim to
nasi zakaznici nepocitili.
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Tab. €. 1: Obraty distribuénich firem za rok 2005
a predchozi
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LAMA Plus 730 800

Agora Plus 670 820

Alef0 * 667 693

Abacus Electric 606 799

Penta 700 803

Servodata * 547 575

Sofl-Tronik * 473 499

Elko Trading 480 460
Abakus

Distribution = ol

“RRC 62 89

Vysledky [sou uvedeny v milionech K&
Gelkovy objem trhu IT v CR za rok 2005 &inil podle IDC 3 miliardy dolard.
“WAD - distributor & pfidanou hodnolou

Zdroj: DCD Publishing, srpen 2006

prehled trhu

Tab. ¢&. 2: Prehled obratu distribuénich firem v CR v roce 2006+*
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9830 _ :
6000 BGS Levi Group 10205
5510 eD' system Czech 10031
4 829 Tech Data Distribution 6750
3250 AT Computers 6580
1 449 SWs 3900
1400 Actebis Computer 1944
Avnet * 1850
1280 100Mega Distribution 1600
1250 DNS * 1596
1250 1.§. Bohemia 1420
1140 Asbis CZ 1275
1071 Konsigna 1156
1050 Servodata + Abakus Distribution * 1095
1000 Abacus Electric 1004
ang AlefD * 1000
850 Soft-Tronik * 838
800 Servodata * 749
632 Penta 734
614 Elko Trading 580
400 Abakus Distribution 346
RRC-CZ 295
= Agora Plus nedodali
95 Lama Plus nedodali
Vysledky jsou uvedeny v milionech KE
Celkovy objem trhu IT v CR 2a rok 2006 &inil podie IDC 3,45 miliardy dolar(.
* VAD - distributor 5 pfidanou hodnotou

mohou byt lep§im generdtorem dalsi piidané
hodnoty. Dalsi, kdo razantné vstupuje na
trh standardnich serveri platformy x86, jsou
Sun Microsystems s procesory AMD (Sun
viak neddvno podepsal smlouvu i s Intelem),
a také samotny Intel s jeho CBB (Common
Building Blocks) napfiklad prostfednictvim
Kvazar Micro.

Ani u dalgich kli€¢ovych komodit nedoslo
k ziadnému piekvapeni a jejich prodeje ko-
pirovaly predpoklady z kraje loiiského roku.

LCD monitory se véem prodavaly skvéle, a do-
konce doslo u nékterych modeli k mirnému
rustu ceny koncem roku, jenz byl din ne-
dostatenosti vyroby, a tim padem pfevisem
poptavky nad nabidkou.

Multifunkéni produkty se také prodédvaly
dobfe, jejich prodeje kopiruji jak lokdlni od-
hady z konce loniského roku, tak celosvétové
predpoklady analytickych spolecnosti 1DC
a Gartner. Dokonce se podle néktervch pro-
dejct dobfe proddvaly ty drazsi modely.

Nejméné stabilni odhad se ukazal kvili po-
sunuti zikona ohledné registraénich pokladen
a fiskdlnich tiskaren. Boom jejich prodeje se
tedy nakonec nekonal. Jak pravi klasik: ,KaZdy
dobry ¢in bude po zdsluze potrestdn”, tihu
tohoto vlddniho rozhodnuti odnesli vdichni,
kdo v dobré vife investovali své prostiedky
jak do ndkupu zboZi, tak zejména do splnéni
legislativnich podminek jako jsou napiiklad
certifikace apod. Pokud by nakonec v budoue-
nu ke schvileni zdkona doslo, miize pidt Stésti

v
Petr Jandik, Actebis Computer, reditel:

Rok 2006 naplnil nase ocekivini ve vétsing
: sortimentu. Abychom pokryli
ndklady na dopravu, museli
jsme opét vice proddvat. Rostli
jsme pres 80 procent, puivodné
jsme méli v planu rast 40pro-
centni, a i to ndm nikdo nevéfil;
89 procent viech dodédvek jsme
mvi"l'dili pf‘es wcb a méli isme

v historii.

Armand Koten, Asbis CZ, obchodni fe-
ditel: Podatilo se ndm rozsitit sortiment
tzv. ,trendy* produkti o notebooky Toshiba
a LCD monitory LG a iiyama. Ddle se ndm
povedlo 1ispésné zacit s prodejem Prestigio
PC - komodity, které jsme se do roku 2006
nevénovali. Za tispéch povaZujeme i tispés-
ny vstup do retailového kandlu s produkty
Canyon a Mingston. Dalsi vivoj prodeje tra-
dicnich komodit by mohlo vyrazné ovlivnit
uvedeni operacniho systému Windows Vista.

Do naseho obratu se negativné promitla pri-
mérnd cena komodit a klesajici kurz dolaru.
Planujeme rozsifeni produktového portfolia
a prodeje dealerim pfes B2B. Dalsi silny dis-
tributor by pfijit mohl, za pravdépodobnéjsi
povazuji spiSe pfipadné dalsi akvizice.

Jan Kocif, Elko Trading, obchodni reditel:
Rok 2006 byl pro nds velmi specificky — zmé-
nili jsme sidlo spoleénosti do vétsich prostor,
rozsitili jsme zaméfeni a v persondlnim ob-
sazeni obchodniho oddéleni
také probéhly zmény. Miizeme
konstatovat, ze vse, co bylo
ucinéno, bylo spravné a pozi-
tivné se odrazilo na ekonomic-
kych vysledcich Elko Traidng.
Ptibylo mnoho novych znacek
a sortimentu, a tim jsme opét
posilili svoji pozici na trhu a u nasich partne-
rii. Situace okolo elektroodpadii nds zasdhla
nepiimo po strdnce casového fondu. Co se
tycte ceny za dopravu, dokdZeme neustdle na-
chdzet moznosti, jak nepfendset vikyvy v na-

kladech na naSe partnery. Ocekév
rust prodeje notebook, pienosnych
LCD televizi a zafizeni DVB-T. ;

Martin Hurtik
Electric, marketir

pobocku v Brng a zis
komodity du distribuce Pmda]f j

dlnim cilem. Ocekavdme, Ze na trh
velky vliv Windows Vista, a to n
vymi PC, ale i s prodejem komp'
presvédcen, Ze trhem miiZze zam
covani distributort, jejich krach:
zmény kurzu, piipadné piechod ko
euro. Kromé permanentniho tlaku
kles ceny a sniZovani marzi bych

neobdval.
dd
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