Cechoslovaky
v distribuci

Cesky a slovensky trh ICT v oblasti distribuce za rok 2006

Jako kazdy rok i letos
pfinasime s odstupem
pohled na cely lonsky
trh ICT v oblasti
distribuce. Pfinesl

fadu zmén, které se
tykaji predevsim pojeti
celého byznysu a jeho
rozkroceni v ramci EU.
At uz zmény vidime i
nikoli, pfi pohledu zdalky
zacinaji byt vyznamne.

Predné se distributofi ICT rozhodli jednou
provzdy brat Cesko a Slovensko jako spoleény
trh. Jejich udaje o obratech byvaji ¢asto za
oba trhy spolecné a jiz nerozlisuji, co z toho
tvofilo Cesko a co Slovensko. Proto jsme se
take rozhodli sloucit prehled ceskych a slo-
venskych distributorti dohromady. Chapeme,
ze jde vzdy o samostatne spolecnosti plsobici
na danych trzich, proto v pripadech, kdy jsou
znamé obraty za oba trhy, uvadime tyto obraty.
Udaje uvadime v Ké.

Diky tomu se také objevili dva 10miliardovi
distributori a zménilo se poradi nejvétsich dis-
tributort, Na prvnim misté je tak BGS LEVI,
nasledovana tésné eD' system. Obratove jde
o dva dominantni leadery na ceskoslovenském
trhu, nebof za nimi nasleduje az Tech Data
(v zavésu s AT Computers) s obraty blizicimi
se sedmi miliardam.

Distribuce ICT sice pojima trhy z hlediska
obrattl jako spolecne, ale z hlediska pristupu
k nim a prodeje na nich si zachovava a na-
opak casto i zduraznuje potrebu lokalnich
zastupcl. Do budoucna by tedy méla z4-
stat zachovana lokalni zastoupeni v daném
jazyce, ktera budou lépe rozumét mistnimu
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trhu, mdzeme rici i regionu (pokud se na trh
podivame z perspektivy EU).

Lze také ocekavat akvizice mezi silnymi fir-
mami jen na ceskem trhu a silnymi spole¢nost-
mi jen na slovenském trhu. Moznosti jiz mnoho
nezbyva, ale priklad BGS Distribution a LEVI
International ukazuje, ze muze jit o zajimave
konsolidace. Obé spolec¢nosti se totiz v roce
2006 definitivné propoijily, a to i z hlediska dis-
tribucnich smiuv. Po utlumeni ceské pobocky
BGS zistala v Cesku BGS LEVI Czech (byvala
LEVI International), ktera se béhem roku take
prestéhovala do vétsich prostor, aby mj. pod-
pofila vyrobu viastnich pocitacl.

Marek Salanda

Vedle toho se Tech Daté podaril zajimavy
narust obratu na Slovensku, coz miize znamenat
jeji viditelnejsi kroky na tomto trhu v roce 2007,
Z poslednich zprav take vyplyva, ze na Sloven-
sko vstupuje nadnarodni holding Actebis pres
polskou ABC Data.

Cesko-Slovensko-Polsko

Rok 2006 take udal novy smér expanze. Po-
kud jsme v minulych letech mluvili o prortstani
Ceska a Slovenska, pak to jiz berme jako fakt
a nyni sledujme prordstani Polska a Cesko-
slovenska. Prvni impuls k tomuto pojeti dal
eD' system, ktery vstoupil na podzim na polsky
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trh prostfednictvim pobocky v Krakove. Vedle
toho se nejnovéji ABC Data z Polska pres
cesky Actebis rozrostla na Slovensko.

Otazkou zlstava reakce AT Computers
a holdingu BGS LEVI, ktery by se mohl poku-
sit o spojeni s nékterym ze silnych subjektl
na polském trhu, a opakovat tak model mezi
Ceskem a Slovenskem.

Na tento trend jiz reaguiji wrobci, ktefi nyni
pripravuji tzv. regionalizaci. Ta bude znamenat
de facto uznani autorizovanych distribuci vice-
méné automaticky v ramei uréitych regionu.
Mohli bychom tak vidét autorizované distribuce
platné napiiklad pro cely Gesko-slovensko-pol-
sky region. V takovém pfipadé by opét vzrostla
pozice éeského Actebisu, ktery je mj. nejvice
rostoucim distributorem roku 20086.

Jediny sklad

Daléim trendem distribuce je centralizace skla-
dd, atim i snizovani naklad. Tomu pomohlo
predevsim zkvalitnéni pfepravnich sluzeb,
kde je prilkopnikem zminéna ABC Data. Té
se podarilo do té doby nemyslitelné: prepravit
ze zahranici zbozi jiz do druhého dne po kla-
sicke objednavce. Ato i v rozumnych casech
pro jeji podani.

Druhym pritkopnikem centralizace se sta-
va Tech Data se svym centralnim skladem
v Borech u Tachova. Jde jesté dale a chce
z néj obsluhovat vyznamnou cast stfedoev-
ropského regionu. Vyuzije pfitom technolo-
gie, které by mély umoznit ve srovnani se
standardnimi sklady snizit chybovost, a tim
i naklady spojené se skladovanim.

E-shop jako pravidlo

Centralizaci skladu vedle kvalitnich prepravnich
sluzeb umoznuje také vyrazny narist naku-
ptl pfes e-shop distributora. Distributofi své
partnery ucili a hlavné motivovali k vyuzivani
tohoto prodejniho kanalu riznymi vyhodami
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a hlavné zlepsenim poskytovanych informaci
a sluzeb ve svych e-shopech.

Rok 2007 bude predevsim ve znameni dalsi
sluzby spojené s vyuzivanim tohoto zpusobu na-
kupovani. Pljde o e-shopy prodejca, které jsou
propojené s e-shopy distributora, aby mél kon-
covy zakaznik k dispozici veSkerou nabidku, kte-
rou ma distributor skladem. Uvidi pritom ceny,
které mu nastavi jeho
prodejce. Svoji roli pi
rozvoji tohoto zpusobu
prodeje bude mit pre-
devsim kvalita reseni
a divéra mezi distribu-
torem a prodejcem.

Spojeni

a prodeje

Z ceské mapy distribu-
tor(i odesli dva mensi
hraci. eXtraPoint, ktery
utlumil svoji distribuc-
ni ¢innost, a Abakus
Distribution (distribu-
tor s pridanou hod-
notou), ktery koupi-
la Servodata. Jiz jsem
zminoval utiumeni ces-
ké BGS a jeji zaclenéni do Levi, resp. BGS
LEVI Czech.

Doslo takeé ke slouéeni véech pobocek Aba-
cust pod hlavicku ABACUS ELECTRIC (firma
pouziva obchodni znacku Abacus Computer).

V pfipadé broadlinové dis-
tribuce se jako hranice pro
efektivitu udava 1 miliarda ko-
run. Pokud bychom se ale
podivali na vysledky z ¢es-
koslovenského pohledu, po-
sunul bych tuto hranici spise
na 2 miliardy. Pod touto hra-
nici bude jiz nutna specializa-
ce - af na netradiéni znacky,
nebo na obchodné zajimave
produktove oblasti.

Stat versus

Ceské ICT

Rok 2006 pro prodej komodit
v oblasti ICT znamenal velke
pouceni z komunikace s ces-
kym statem. Kroky, které v le-
gislativé podnikl, totiz zname-
naly nékolik ran pod pas ¢eskemu ICT.

Prvni oblasti byly registraéni pokladny, které
se odlozily na dobu neuréitou, aviak znamenaly
fadu nenavratnych investic pro firmy podnikajici
v oboru. Druhou oblasti pak bylo uplatnéni za-
kona o elekiroodpadech v praxi, kde se vyrobci
a dovozci ICT spolehli na dodrzeni vyhlasky
zakona. Pripad skonéil nakonec u soudu, ktery
ale mize trvat i nékolik let. A koneéné treti vy-

znamnou oblasti jsou autorske poplatky a jejich
nelimérna vyse a podivné zatizeni zbozi, ktere
s autorskymi pravy prili§ nesouvisi.

Ani zruseni ministerstva informatiky neni
pozitivni udalosti. Pro ICT to znamena, ze bude
potfebovat spoleény hlas, ktery za né bude lob-
bovat pfi pfipravé zakonu.

V nasledujicich letech bude vyznam ICT
i nadale posilovat s tim, jak bude pohlcovat stale
vice oblasti primyslu a obchodu. A to je jiz ob-
last, ktera pfimo souvisi prave s vasim byznysem,
s byznysem vas, nasich étenari.

Nové prodejni prilezitosti

V pripadé prodeje koncovym zakaznikiim nartis-
ta na trhu potreba prodejnich siti a sdruzeni. Ta
uméji daleko lépe celit vykyviim na trhu a tlaku na
cenu. Soucasné s tim uméji nabidnout sluzby, na
které by samostatny prodejce jen tézko stacil.

V pripadé e-shoptl se bude prodej rozdélovat
na dvé oblasti. Na ty, kdo prodavaji na internetu,
dokazou minimalizovat naklady na logistiku a sni-
7it tim co nejvice ceny. A na ty, kdo prodavaji
predevsim v kamennych obchodech, ale nabizeji
zakaznikum dalsi sluzby.

Ty mohou tézit napfiklad z rozvijejici se
digitalizace domacnosti. Ta s sebou pfinese
poptavku po fesenich, nikoli pouze po produk-
tech. To bude znamenat prortstani ICT firem do
spotiebni elektroniky, elektrotechniky a teleko-
munikaci. Jiz dnes by v nabidce prodejce doma-
cim uzivatelim neméla chybét néjaka nabidka
VolP. Vedle téch klasickych oblasti (predevsim

notebooki) by se nemélo zapominat na GPS.
Vyraznym impulsem ke zvySeni prodeji bude
také uvedeni Windows Vista, ktera by méla pfi-
vest do prodejen zakazniky, at uz ze zvédavosti,
Ci s poptavkou.

Tim vyéet nekonéi. Computer Business vam
i tento rok na swych strankach prinese inspiraci
pro vas dalsi computer business a pro vase roz-
Sifeni na trhu. &
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