Prodejte firmam

profesionalni mobilni feseni

Notebooky k pracovnimu pouziti

Notebook se stal uz davno
béZnym pracovnim nastrojem
firemnich profesionald. Jejich
naroky ovsem s technologickym
pokrokem stale rostou. Co je
pro firemni zakazniky pfi
nakupu notebookll rozhodujici -
vzhled, nebo mobilita? Jaké
vybaveni notebooku je pro né
standardem, ktery ocekavaji
jako samozfejmost? A jaké
pfislusenstvi jim mdzete

k notebooku nabidnout?

Kdyz hovoiime o profesionalnich noteboocich,
mame na mysli jejich vyuZiti ve firmach na rozdil
od notebookd pro domaci vyuziti. Nabizi se ale
otazka, zda rozdil ve vybaveni, které vyzaduji
zakaznici pro své pracovni a pro soukromé
ucely, je stale tak vyznamny, aby se dalo hovofit
o dvou samostatnych tridach notebook. ,Béhem
poslednich dvou let se témér smazal rozdil mezi

notebooky pro doméci a profesionalni pouziti,”
komentuje tuto otdzku Karel Kos, produktovy
manazer internetového obchodu PCexpert.cz,
soucasti sité Internet Mall. ,Minimalnimi odlidnostmi
profesionalnich notebookil, které z(istavaji, jsou
napfiklad pfipojitelnost notebooku do firemni sité,
vétsi moznosti konektivity a daleko $irsi nabidka

LifeBook E8410

Vyrobce:
Fujitsu Siemens Computers

od 35000 K¢

Vybaveni: displej 15"; procesorova tech-
nologie Intel Centrino; modularni
Sachta pro druhy pevny disk &i
optickou jednotku; vestavéna
rozhrani Bluetooth, WLAN,
UMTS; ¢tecka karet
SD, PC Card,
Express Card

Koncova cena:
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pfislusenstvi a doplik(." Vyrobei ovsem s timto
nazorem nebudou souhlasit.

Odolnost a funkénost predevsim
Strategie vyrobcl v oblasti notebookll vesmés
vychazi z rozliseni segmentu firem a domacnosti.
.Pro profesionaly, ktefi casto cestuiji, je dllezita
pfedevsim snadna pfenosnost notebooku, to
znamena jeho hmotnost a rozméry, dale moz-
nost pracovat co nejdéle na baterii nezavisle na
externim napajeni, zabezpeceni dat proti po-
Skozeni, Uniku nebo ztraté a v neposledni fadé
servisni podminky,“ vysvétiuje Jana Bandzuchova,
produktova manazerka pro mobilni zafizeni
spole¢nosti Fujitsu Siemens Computers.
»Diraz kladou uzivatelé ve firmach i na moznost
vzdalené spravy systému v ramci firemni sité."
Mobilitu zdlraznuje také zastupce dalsiho vy-
robce. U profesionalnich notebookl se ceni
roziritelnost baterii, mensi rozméry, nizsi hmot-
nost a integrace komunikacnich rozhrani," fika
Jan Solaf, marketingovy manazer spolecnosti
Lenovo. ,Notebook pro domaci uziti byva éas-
téji vybaven multimedialnimi funkcemi, lesklym
displejem a wkonnou grafickou kartou, nemusi
byt obvykle tak robustni jako profesionalni.”

Za povSimnuti stoji otazka vzhledu. ,Na prvni
pohled je rozdil v designu,” objasfuje Jifi Horak,

country manazer pro Cesko a Slovensko spoled-
nosti Toshiba Europe. , Korporatni notebooky
maji vétSinou jednodussi design, diiraz se klade
na odolnost a funkénost. Jsou pfipojitelné k re-
plikatoru portl, vyuzivaji véechny mozné druhy
zabezpeceni a rozsifitelnosti." Tyto notebooky
jsou zkratka konstruovany pro kazdodenni praci
a tvrdsi zachazeni. Pokud jde o koncovou cenu
notebooku, rozdil mezi doméacim a profesional-
nim se zmensuje. ,Cenovy rozdil je u srovna-
telnych kenfiguraci pro tyto dvé cilové skupiny
minimalni, ale zvétsuje se u korporatnich modelt
s vySSi Urovni bezpecénosti a modularity,” v§ima
si Lubomir Periitka, business unit manazer spo-
lecnosti Acer Czech Republic.

Komu notebook prodat

Pro nékteré zakazniky hraje hlavni roli vzhled, pro
jiné mobilita notebooku. Jak to vypada mezi firem-
nimi zakazniky? ,Nejvétsi narist prodeje vidime
u zakaznikl, ktefi vyuzivaji cenovou dostupnost

Jakub Truschka

notebooku coby nahrady za deskiop,“ vyjadfuje
se na toto téma David Lev, produktovy manazer
divize PSG ve spolec¢nosti Hewlett-Packard.
~Tam je dllezita nabidka mobility, pokud je ale
podpofena prijemnym vzhledem, ma vétsi Sanci
na prodejni Uspéch.” Zajimavy pohled pfidava
Jan Solar: ,Podobné jako u mobilnich telefont

TravelMate
6592G-834G25MN

Vyrobce: Acer
. Koncova cena: od 34000 Ké
Vybaveni: displej 15"; procesor

Intel Core 2 Duo; 2GB pamét;
250GB HDD; vestavéné
rozhrani WLAN;
snimaé otisku
prstu

i zde se prosazuji bud' stylova zafizeni s méné
funkcemi, nebo naopak funkcemi nabita zafizeni
se vSednim designem.” A nelze pominout jesté
otazku zenského a muzského pristupu. ,U muzd
prevliada hledisko mobility, zeny vice dbaji na
design," sdéluje Ondrej Tretina, marketingovy
specialista spole¢nosti ASUS. | Zavisi na kon-
krétnim zakaznikowi.

Nejvétsi nariust prodeje vidime u zakazniki, ktefi vyuZivaji
cenovou dostupnost notebooku coby nahrady za desktop.

Dilezité je védét, kde Ize profesionalni no-
tebooky nabizet, jak vypada cilova zakaznicka
skupina a jak ji oslovit. ,Dostatecny kupni po-
tencial skytaji predevsim korporatni zakaznici,
ktefi si kupuiji uz druhy notebook v radé," tvrdi
Ondrej Urbanek, marketingovy manazer distribu-
tora eD' system Czech. ,Z toho diivodu by se
prodejce mél navenek profilovat jako specialista
na notebooky." Odbornou pipravenost prodejce
poditrhuje i zastupce dalsiho distributora. , Zakaznici
profesionalniho segmentu jsou pomérné presné
definovani," vysvétluje Konrad Korzeniowski, unit
manazer distributora SWS. , Jde o stfedni a velké
firmy, statni organizace a instituce. Myslim, ze
kazdy uzivatel tohoto segmentu uvita profesionalni
znalost prodejce, prehled v nabidce a presné
naplnéni svwych pozadavk(." Trochu jinde vidi
$ance Lubomir Per(itka: ,Nejrychleji rostou malé
a stredni firmy, pro prodejce je nejjednodussi
oslovit tyto zakazniky. Vyhody notebooku jsou
jim jasné - data maji neustale pfi sobé, kdekoliv
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ASUS
od 40000 Ké
Vybaveni: displej 12"; procesor
Intel Core 2 Duo; 3GB
pamét; 250GB HDD;
vestavéna rozhrani
Bluetooth, WLAN:
étecka karet MMC,

SD, MS, MSPro,
xD, ExpressCard

Vyrobce:
Koncova cena:

na cestach mohou notebook pouzivat pro pre-
zentaci a komunikaci."

Argumentujte

bezpecnosti a konektivitou

Pro Gspéch prodeje je nutné védét, co budou
zakaznici vyzadovat jako samozfejmé vybaveni
profesionalniho notebooku. ,Jde predevsim

J- Znacky notebooku v autorizované
distribuci (Ceska republika)
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Acer v v v v v
ASUS v v v v
Ben( v v v v v
Dell v v
FSC v v v v v
HP v v v
Lenovo v v v v
msi v v v v v
Sony VAIO v v v
Toshiha v v v v v

Zdroj: Computer Business

o prvky zabezpeceni dat - TPM, étecku otisku
prstu, aktivni a pasivni ochranu pevného disku,
pristup na BIOS a na pevny disk pfes heslo,"
vyimenovava Jana Bandzuchova a dodava:
Stéle vice zakaznik( poptava vestavény UMTS
modul umoznuijici pfistup k internetu pouhym
zasunutim SIM karty do slotu. V porovnani
s UMTS kartou pro slot ExpressCard nebo PC
Card je tato karta Iépe chranéna pied posko-
zenim, kradezi &i ztratou.”

Casto pozadované vybaveni profesionalniho
notebooku predstavuje modularni $achta. Jedna
se o slot, do kterého Ize podle aktualni potfeby
viozit pridavné zarizeni; mize to byt opticka
mechanika, pridavna baterie nebo pevny disk.
Objevuiji se i dalsi vybaveni, ktera méni svij status
z novinky na standard. ,Béznym vybavenim se
pomalu stavaji SSD pro ultrapfenosné notebooky,
stale vice novych notebookil je vybaveno HDMI
rozhranim pro pfipojeni k LCD a plazmovym te-
levizim," pfipomina Michael Panek, product line
sales manazer distributora ASBIS CZ. ,Kromé
uz diive pozadovaného bezdratového spojeni
se stava aktualni myslenka pfimého pfipojeni
notebooku na mobilni sité," konstatuje Tomas
Hnilica, produktovy manazer pro notebooky
spolecnosti BenQ.

Schopnosti konektivity vyzdvihuje rovnéz
David Lev: ,Poté, co se stalo samozfejmosti
Wi-Fi, se zacina prosazovat technologie WWAN.
Je jen otazkou casu, kdy se zaradi mezi zaklad-
ni vybaveni notebooku.” Jifi Horak potvrzuje:
.Nezbytné jsou bezesporu komunikaéni nastroje,
tedy zejména Bluetooth a Wi-Fi." Zajem zakaz-
nikd o urcité vybaveni notebooki znaji z praxe
hlavné prodejci. ,,Nejvétsi zajem je o moznost
bezdratového piipojeni - at uz Wi-Fi, Bluetooth
nebo néktery z mobilnich standardi,” shrnuje
Karel Kos. ,Dale se zajimaji o verzi operaéniho
systému, velikost operacni paméti, typ procesoru

- Znaéky notebookii v autorizované
distribuci (Slovenska republika)
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Acer v v v v
ASUS v v v v
Ben( v v v
Dell n/a
FSC v v v v
Hp v vV v v v
Lenovo v v v
Msl v v v
Sony VAIO v
Toshiba v v v

Zdroj: Computer Business

n/a - v case uzavérky udaj nebyl k dispozici

nebo hmotnost notebooku. Osobné povazuji za
soucasneé minimum profesionalniho notebooku
dvoujadrovy procesor, pamét 3 GB, operaéni
system Windows Vista Business, Uhlopficku
displeje od 12,1" do 14,1", co nejnizsi hmot-
nost, moznost dokovani a maximalni dratovou
i bezdratovou konektivitu." &

_: debogk $32B

BenQ
od 16 000 Ké

Vyrobce:

Koncova cena:
Vybaveni: displej 13";
procesor Intel Core 2
Duo; 1GB az 2GB
pamét; 120GB nebo
160GB HDD; c¢tecka
karet SD, MMC, MS,
MSPro, xD; rozhrani
Bluetooth, WLAN

Na jakém prisluSenstvi k notebooku

muze prodejce nejvice vydélat?

Jana Bandzuchova,

Stejné tak mu lze prodat jako pfisluSenstvi veskeré
periferie — to znamend kldvesnici, my$, monitor

produktovd manaZerka pro mobilni

zafizeni, Fujitsu Siemens Computers a podobné.

Bradna je u notebooku naprostou nezbytnosti,

pokud ji nenabidnete vy, koupi si ji zdkaznfk jin- Karel Kos,
de. Pokud chce zdkaznik pracovat s notebookem produktovy manaZzer,
u kanceldfského stolu, nabidnéte mu externf mo- PCexpert.cz

Nejéastéji kupovanym pri-
sluenstvim jsou brasny,
my3i a kldvesnice. V neposledn{ fadé je to pak
software, pokud ho notebook neobsahuje, at uZ
jde o operacni systém, kanceldfsky nebo antivirovy
software. Snazfme se pro zdkazniky pfipravovat akce, ve kterych ddvdme
pfisluSenstvi jako ddrek zdarma nebo za zvyhodnénou cenu. &G

nitor nebo stojan na notebook a dokovaci stanici
pro pohodIngjsi prdci.

Ondfej Tfetina,

marketingovy specialista, ASUS

Prodejce miZe nabidnout spolu s notebookem napifklad nahradnf baterii,
dokovaci stanici nebo branu. Mnohy zdkaznik tfeba oceni upgrade paméti.
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